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enn Frank Hoff von
Richard Wientzek
spricht, dann fillt
ihm das Schwirmen
leicht: ,Er ist ein
Gott der Zeichnungen®, schreibt der
Galerist des Kunsthauses Hannover.
»Der beste Zeichner, ein Albrecht
Diirer der zeitgendssischen Kunst.“
Hoff beansprucht fiir sich, den Bam-
berger Kiinstler Richard Wientzek
entdeckt zu haben. ,,Beim ersten Ter-
x_!_lin war ich im Atelier, um mir seine
Olbilder anzuschauen. Dort hing in
der Ecke eine Zeichnung, in Schwarz
auf weiflen Biitten. Und der Rest ist
Geschichte.“
Wientzek-Zeichnungen im For-
mat von 25x25 Zentimeter gibt es
Hoff zufolge ab 3200 Euro. Fiir bis
zu 6000 Euro kann man ein Format
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Kunst von Krempel
unterscheiden

Kenner finden auf dem Kunstmarkt glinstige Anlagen, die eine
Wertsteigerung versprechen. Fur Laien ist das Angebot hingegen
schwierig zu durchschauen. Trotzdem gibt es Moglichkeiten.

von Anja Neubert

Richard Wientzek vor einer seinerZeichnungen: Die Werke des Bambergers gibt es lr mittlere vierstellige Eur

von 60x60 Zentimeter kaufen — und
zwar ohne Reue und mit dem Wissen,
dass der Wert nicht nur stabil bleibt,
sondern steigt. Inzwischen haben
sich laut Hoff die Preise fiir Wient-
zeks Arbeiten versiebenfacht. Wer-
ke, die weiterverkauft werden sollen,
bleiben nur wenige Stunden auf dem
Markt.

Bei Kunst ist das
Anlagerisiko eher gro3

Fiir Kunst zu diesen Preisen sei das
eher ungewdhnlich, denn in diesem
Segment werde vor allem sogenannte
Deko-Kunst gehandelt. Der Hinweis
darauf ist Hoff wichtig. ,,Der wohl
wichtigste Punkt ist: Kunst von Deko
zu unterscheiden, schreibt er. Was
Deko-Kunst genauer ist, erldutert der

Galerist Vincent Welz von der Gale-
rie Koenitz in Leipzig. ,Kunst bis
5000 Euro wird steuerrechtlich auch
als Dekorationskunst gewertet.“

Dennoch kdnnen auch Investo-
ren mit schmalem Budget fiir bis zu
sooo Euro Gliick haben, sagt Welz,
und ein Werk finden, das im Wert
steigt. Unter Investoren aber wiir-
den Kunstwerke erst oberhalb der
10.000-Euro-Grenze als mogliche In-
vestitions- oder Anlagekunst gehan-
delt. In der Regel sogar erst jenseits
der 100.000er-Marke.

Fragt man den Vorstand der Spar-
kasse Bamberg, Stefan Kirchner, ob
und wann sich Anlagen in Kunst loh-
nen, dann spiirt man sehr viel Vor-
sicht in seinen Antworten. ,Wer sich
in diesen Anlageklassen bewegt, soll-
te iiber ein weit iiberdurchschnitt-
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Die Umsétze mit Kunst und Antiqui-
taten zeigen, dass der Trend im Markt
nicht nach oben geht.

liches Einkommen beziehungswei-
se Vermogen verfligen und nicht auf
laufende Einnahmen bzw. kurzfristi-
ge Gewinnen aus den Anlagen ange-
wiesen sein®, rit er und verweist da-
rauf, dass meist nur ein kleiner Teil
des Gesamtvermdgens in diesen An-
lageklassen angelegt werde.

»Kunst“, so sagt Kirchner, ,ist
eine sehr besondere Anlagemdglich-
keit, vergleichbar mit Antiquitdten,
Schmuck, Oldtimern, Uhren etc.“
Der Kauf von Kunstobjekten kann
zwar mit einer Wertsteigerung ver-
bunden sein, muss das aber nicht:
»Die Kursverinderungen konnen
in beide Richtungen sehr sprung-
haft sein, denn sie hingen in der Re-
gel nicht von der realen Substanz ab,
sondern von Angebot und Nachfrage
nach der Kiinstler-Marke‘ oder >
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,Die Leute sind vorsich-
tig, weil es auch etwas
Wertvolles sein konnte.”
Christian Eduard Franke,

Kunsthandler aus Bamberg,
iiber Dachbodenfunde

Viele Menschen wollen vom Bamberger Kunsthandler Christian Eduard Franke wissen, was Stiicke aus Nachlassen wert
sind. Er kann das meist relativ schnell erkennen.  Foto/Archiv: Marion Kriger-Hundrup

haben werden, und es gibt dement-
sprechend nur wenige zeitgenossi-
sche Kiinstler, die es schaffen, sich
einen Namen zu machen. Und daher
ist die Frage eines Kunstinvests total
schwierig.“ Sie rit: ,,Aus Leidenschaft
kaufen, das muss immer das Haupt-
motiv sein.“ Und wenn es Kiinstler
aus der Region sein sollen, dann emp-
fiehlt sie: Ausstellungen besuchen,
das Auge schulen - zum Beispiel in
der Villa Concordia, den Ausstellun-
gen des Kunstvereins Bamberg oder
des Berufsverbands professionel-
ler Kiinstlerinnen und Kiinstler in
Oberfranken.

Altere Werke behalten
eher ihren Wert

Anders verhilt es sich von Colberg
zufolge, wenn man in die dltere Kunst
geht oder die klassische Moderne.
»Da wird auch nichts mehr nachpro-
duziert. Die Kiinstler werden wert-
haltig bleiben.“ Hier spricht sie wohl
auch als Organisatorin der Bamber-
ger Kunst- und Antiquitdtenwochen
- und das voller Lob fiir die Kunst-
und Antiquititenhéndler in Bamberg.
Dort gebe es Objekte in Museums-
qualitat, die ihren Wert auch halten
werden. Mit der sachkundigen Be-
ratung der Bamberger Kunsthindler
lassen sich sicher die richtigen Ob-
jekte finden. Aber auch hier gilt, dass
man in erster Linie aus Leidenschaft
etwas kaufen sollte.

Christian Eduard Franke ist einer
dieser Bamberger Kunsthindler. Je-

der aktuellen Popularitit, erldutert
Kirchner. Hinzu kimen weitere Risi-
ken wie zum Beispiel die Frage nach
der Echtheit, dem Zustand, einer
Freistellung von Beutekunst, Absi-
cherung gegen Verluste, Aufbewah-
rung in geeigneter Umgebung zur
Vermeidung von Schiden etc.
wVielleicht gelingt es durch die To-
kenisierung Kunst einem breiteren

Publikum mit geringeren Anlagebe-
trigen zuginglich zu machen®, meint
Kirchner. Gemeint ist der Kauf eines
Anteils — meist wenige teure Quad-
ratzentimeter - eines Kunstwerkes
iiber sogenannte Token, eine Form
der Kunstanlage via Blockchain. Doch
auch dieser Weg ist Kirchner zufolge
nicht risikofrei. Hier gelte es neben
den Preisrisiken auch die Risiken des

Treuhidnders zu bewerten. Wenn
Fiona Freifrau Loeffelholz von Col-
berg, Vorsitzende der Freunde des
Internationalen Kiinstlerhauses Vil-
la Concordia in Bamberg, von Kunst-
investments spricht, dann spricht sie
auch von einer Wette. ,,Es sind zehn
Galerien in Deutschland, die ent-
scheiden, welche zeitgendssischen
Kiinstler eine steile Karriere vor sich

den Tag telefoniert er mit Anru-
fern aus ganz Deutschland, die von
ihm wissen wollen, wie sie mit ihren
Schitzen umgehen sollen, mit alten
Orden, Nihmaschinen, Roentgen-
Mobeln und Spindler-Kommoden
oder Barock-Tabernakel. Nach zwei
Weltkriegen haben die Menschen ein
Bewusstsein entwickelt, glaubt Fran-
ke, dass man alte Dinge ,nicht wie

.
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GUNREBEN
Showroom

Seit 1895 ist die Firma Georg GUNREBEN Parkettfabrik,
Sagewerk und Holzhandlung GmbH & Co. KG ein regional
ansdssiges Familienunternehmen, welches sich auf die
Herstellung  hochwertiger Holzprodukte und  deren

Nachhaltigkeit spezialisiert hat.

Unser Sortiment umfasst Turen, Parkett und Terrassendielen.
Fir unsere selbst gefertigten Produkte verwenden wir
hauptséchlich  Holz, nachhaltig
bewirtschafteten Waldern der Region stammt. Wir verfigen
Uber eine groe Auswahl Bodenbeldgen und
Terrassendielen mit moderner Optik und Struktur.
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Die Innentiiren und Wohnungseingangstiiren machen jeden
Raum zum Blickfang. Im GUNREBEN-Produkiprogramm
finden wir fir lhren Anspruch eine passende Losung.
Veredeln Sie |hre Réume mit unseren Produkten und schaffen
Sie gemitliches, elegantes
Wohnambiente.

ein einladendes sowie

Eine Investition in hochwertige Parkettbdden fihrt zu einer
Wertsteigerung lhrer Inmobilie. Mit unserem Sortiment, dem
Know-how und unserer langijéhrigen Erfahrung, sind wir lhr
zuverldssiger Partner mit dem nétigen Mehrwert, den Sie
sich wiinschen.

Besuchen Sie unseren neuen Showroom in Hallstadt und
lassen Sie sich inspirieren.

Offnungszeiten:

& (0951) 96834-40
DA hallstadt@gunreben.de

& www.gunreben.de

Montag - Freitag
9.00 - 18.00 Uhr
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nach dem Krieg entsorgt®. Er weifi:
»Die Leute sind vorsichtig, weil es
auch etwas Wertvolles sein konnte.“
Doch wie ist Kunst von Krempel
zu unterscheiden? Der Kunsthisto-
riker entscheidet nach eigenen An-
gaben bei Nachlissen schnell, was
wertvoll sein konnte. Einige seiner
Kriterien: Ist eine Sache in industri-
eller Fertigung entstanden, trivial, di-
lettantisch oder von kiinstlerischem
Wert? Franke zufolge gibt es hiufig
Hinweise schon in der Familie - Be-
richte oder Gutachten. Sehr wertvol-
le Dachbodenfunde sind nach seinen
Worten heutzutage fast unwahr-
scheinlich - zumal das Dachboden-
oder auch Kellerklima den meisten
Gegenstinden nicht zutriglich sei.
Auch Joseph Schlosser vom Kunst-
auktionshaus Schlosser in Bamberg
weist niemanden ab, der mit einem
Dachbodenfund kommt. Und auch
er rit, die Familiengeschichte zu er-
griinden, wenn es darum geht, den
Wert einer Antiquitit zu beurteilen.
Handelt es sich um ein Stiick, das
schon der Grofivater besessen hat,
hat der Vater es im Kunsthandel ge-
kauft? Gibt es Einkaufsrechnungen?

Wie bestimme ich den
Wert einer Antiquitat?

Indizien liefert Schlosser zufolge
auch das Internet: Seiten wie Artpri-
ce.de oder Artnet.de liefern Preis-
Datenbanken fiir Kunst und Anti-
quitdten. Auch Auktionskataloge
enthalten Hinweise auf Preise. Ein
erster Schritt konne auch sein, Bil-
der vom Gegenstand im Netz zu su-
chen, etwa iiber die Bildersuche der
Browser und Suchmaschinen. So
kann man das Foto vom eigenen Ge-
genstand im Internet mit dhnlichen
Gegenstinden vergleichen und mog-
licherweise erste Anhaltspunkte zum
Wert finden. Auf Gemilde-Riicksei-
ten seien eventuell Angaben zu den

Nur wenige Galerien in Deutschland entscheiden, welcher Kiinstler Karrie-
re macht und welcher nicht, sagt Fiona Freifrau Loeffelholz von Colberg vom

Internationalen Bamberger Kiinslterhaus Villa Concordia.

Vorbesitzern zu finden, manchmal
auch Hinweise auf den Kiinstler. Ide-
al seien Bilder mit Signatur — ab dem
19. Jahrhundert hitten alle Kiinst-
ler signiert, davor nur die niederlin-
dischen Meister oder auch Albrecht
Diirer, so Schlosser. Er rit dazu,

Foto: Robert Cieslik

Sprech-, Auskunfts- und Beratungs-
tage von Auktionshidndlern und Mu-
seen zu besuchen - die im Germani-
schen Nationalmuseum in Niirnberg
(GNM) beispielsweise.

Tatsachlich wird Geschichte zum
eigenen Wert, wenn die GNM-Exper-

,,Aus Leidenschaft kau-
fen,das mussimmer
das Hauptmotiv sein.”

Fiona Freifrau Loeffelholz
von Colberg, Organisatorin
der Bamberger Kunst- und
Antiquitadtenwochen, iiber

Kunst-Investments

tinnen sprechen: Familiengeschich-
te, die sich anhand eines Gegenstan-
des erzdhlen ldsst, die Geschichte
eines Fertigungsprozesses, Kultur-
geschichte. Silvia Glaser leitet die
Sammlung Gewerbemuseum und
Design im GNM und schaut sich be-
rufsbedingt alte Gegenstinde zwei-
mal an. Bei Nachlidssen rit sie zum
Einordnen - in das, was wem gehor-
te, das, was man in die nichste Gene-
ration geben, und in das, was man auf
Ebay einstellen oder zum Flohmarkt
bringen méochte.

Bei Geschirr zum Beispiel gelte
es darauf zu achten, ob eine Mar-
ke auf dem Boden steht, ob es voll-
stiindig sei und von wann es stam-
me. ,,Jugendstilstiicke sind meistens
ein bisschen gesucht oder auch die
1920er Jahre.“ Fiir Schmuck fin-
den sich auch Abnehmer, ,wenn der
Schmuck gut erhalten ist, nichts aus-
gebrochen ist und keine Perlen ver-
loren sind“. Dann lohnt sich Glaser
zufolge der Gang zum Kunsthindler.
Restauratoren konnten Mdobel aufar-
beiten lassen, Kleidungsstiicke und
Teppiche kénnten in die Reinigung.
Silber besser nicht polieren — Tauch-
béder seien besser, weil das Silber da-
bei nicht abgetragen wird.

Und auch Ausrangieren gehort
dazu: ,Wenn die Stiicke am Zerfallen
sind, dann wirft man sie lieber weg.“

Ein Einkaufserlebnis der besonderen Art bietet der Werksverkauf
der Firma MAINTAL BETTEN. Im wunderschénen Ambiente der
Verkaufsrdume, kénnen Sie sich véllig unverbindlich umsehen und
unter einer groen Auswahl an Polster- und Boxspringbetten IHR
Traumbett zusammenstellen. Unser Matratzen-
Studio l1adt zum Probeliegen ein. Gemeinsam finden wir genau
das Richtige fur IHREN Rucken. Individuelle und funktionale
Schlafsofas runden das moderne Sortiment ab. Unser
kompetentes Verkaufsteam, attraktive Fabrikpreise,

hochwertige Qualitat und bekannt guter Service

sorgenfir ein Einkaufserlebnis zum Wohlfiihlen.

MAINTAL BETTEN freut sich auf IHREN Besuch!
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Mrd. Euro
betrug der Umsatz auf
dem Kunstmarkt 2021

Offnungszeiten:
Mo.-Do.: 07:00-12:00
und 13:00-16:00 Uhr

Fr.: 07:00-16:00 Uhr
Sa.: 08:00-13:00 Uhr

Seit der Griindung im Jahr 1969 legt das Familienunternehmen
MAINTAL BETTEN GmbH groBten Wert auf den Wohlfiihifaktor.
In 3. Generation werden in Lichtenfels-Reundorf qualitativ hoch-
wertige und langlebige Produkte hergestellt und verkauft.
Erfahrung, Tradition, Handwerkskunst, Innovation,Nachhaltigkeit,
Kreativitat und Teamgeist préagen den zukunftsorientierten Betrieb.
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